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Instructions for the Candidates 

Attempt any four questions. All questions will carry equal marks. 

Q 1. DrSunitaChutani owns a chain of gymnasiums and fitness centers. She wants 

to expand her business in Indian Markets. What Segmental approach should she 

follow to ensure the success of her marketing plan on the expansion? 

Q 2. Mr. Chauhan wants to start an online business of proofreading and editing 

texts online for a commission per manuscript edited. Explain what Digital 

Marketing Strategy he should employ to ensure that his venture is successful. 

Q 3. What are the challenges and opportunities faced by Digital Marketing by the 

marketers in India? What can be done to improve the scenario further? 

Q 4. “Online frauds and scams make the digital platforms suspicious”. Do you 

agree? What are the regulations in India to keep a check on such activities? 

Q 5. Mr. shubam Ahuja is an owner of a local restaurant. He wishes to increase 

the sales of his food but he is skeptic over the use of internet to promote it online 

over printed pamphlets and brochures. How will you convince him to move from 

offline to online for his restaurant and which factors he will consider for his web 

Design?  

Q 6. ‘Mobile marketing is an increasingly important form of interactive marketing 

by which marketers can use multiple methods to influence customers’. Discuss 

this statement for a Beauty Product Company. What points shall be kept in mind 

while developing any effective mobile marketing program? 
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विद्मार्थिमों के लरए ननदेश 

1. ककन्हॊ चाय प्रश्नों के उत्तय दहजिए। 

2. सबी प्रश्नों के अॊक सभान ्ै। 

3. आऩ अॊग्रेिी मा ह्नदह ककसी बी भाध्मभ भें उत्तय दे सकत े ै्ं रेककन सबी प्रश्नों का भाध्मभ 

एक िैसा ्ोना चाह्ए। 

प्र.1.  डॉ सुनीताचटुानी व्मामाभशाराओॊ औय कपटनेस सेंटयों की एक श्रॊखरा की भारककन ै्ं। 
ि् बायतीम फािायों भें अऩने कायोफाय का विस्ताय कयना चा्ती ्ै। विस्ताय ऩय अऩनी भाकेहटॊग 
मोिना की सपरता सुननजश्चत कयने के लरए उसे ककस सेगभेंटअप्रोच का ऩारन कयना चाह्ए? 

प्र.2.  श्ी चौ्ान सॊऩाहदत प्रनत ऩाॊडुलरवऩ के कभीशन के लरए ऑनराइन प्रूपयहडड ॊग औय सॊऩादन 
का एक ऑनराइन व्मिसाम शुरू कयना चा्ते ै्ं। उन े्ं सभझाएॊ कक उसका उद्मभ सपर ्ै म् 
सुननजश्चत कयने के लरए उसे कौन सी डडजिटरभाकेहटॊग यणनीनत अऩनानी चाह्ए। 

प्र.3.  बायत भें विऩणक द्िाया डडजिटरभाकेहटॊग के साभने आने िारह चनुौनतमाॉ औय अिसय 
क्मा ्ोते ै्ं? ऩरयदृश्म को औय फे्तय फनाने के लरए क्मा ककमा िा सकता ्ै? 

प्र.4.  “ऑनराइन धोखाधड़ी औय घोटारे डडजिटरप्रेटपॉभि को सॊहदग्ध फनाते ै्ं“। क्मा आऩ 
स्भत ै्ं? ऐसी गनतविर्धमों ऩय नज़य यखने के लरए बायत भें क्मा ननमभ ै्ं? 



प्र.5.  श्ी शुबभआ्ूिा एक स्थानीम येस्तयाॊ के भालरक ै्ं। ि् अऩने बोिन की बफक्री भें िरवि 
कयना चा्ता ्ै, रेककन भुहित ऩैम्परेट औय ब्रोशय ऩय इसे ऑनराइन फढ़ािा देने के लरए 
इॊटयनेट के उऩमोग ऩय सॊदे् ्ै। आऩ उसे अऩन ेयेस्तयाॊ के लरए ऑफ़राइन से ऑनराइन िान े
के लरए कैसे भनाएॊगे औय ि् अऩने िेफ डडज़ाइन के लरए ककन कायकों ऩय विचाय कयेगा? 

प्र.6.  ’भोफाइर भाकेहटॊगइॊटयएजक्टिभाकेहटॊग का एक तेिी से भ्त्िऩूणि रूऩ ्ै जिसके द्िाया 
विऩणक ग्रा्कों को प्रबावित कयने के लरए कई तयहकों का उऩमोग कय सकते ै्ं’। एक सौंदमि 
उत्ऩाद कॊ ऩनी के लरए इस कथन की चचाि कीजिए। ककसी बी प्रबािी भोफाइर भाकेहटॊग कामिक्रभ 
को विकलसत कयते सभम ककन फातों को ध्मान भें यखा िाना चाह्ए? 

 


